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Unser Auftraggeber ist ein global Player im Tech-Bereich und zählt zu den führenden Anbietern von
IT-Security- und Cloudlösungen. Die Kombination aus innovativen Produkten, einer dynamischen
Unternehmenskultur sowie exzellenten internen Entwicklungsmöglichkeiten macht das
Unternehmen zu einem besonders attraktiven Arbeitgeber. Für das moderne Office im Herzen Wiens
suchen wir ambitionierte Nachwuchstalente im Sales, die mit Leidenschaft auf Menschen zugehen,
neue Geschäftschancen erkennen und Kund:innen für zukunftsweisende Lösungen begeistern.

Sie stehen am Anfang Ihrer Sales-Karriere, brennen für Neukundenakquise und möchten lernen, wie
moderner B2B-Tech-Sales funktioniert? Dann erwartet Sie hier die ideale Gelegenheit:

In einem jungen, motivierten Team übernehmen Sie früh Verantwortung, bauen Ihre
Vertriebskompetenzen gezielt aus und entwickeln sich Schritt für Schritt zum erfolgreichen
Sales-Profi.
Sie identifizieren neue B2B-Vertriebs- und Absatzmöglichkeiten im DACH-Raum und füllen
die Sales-Pipeline (z.B. durch Cold Calling, Mailing, LinkedIn).
Sie erkennen Kundenbedürfnisse und vermitteln den Mehrwert innovativer IT-Security- und
Cloudlösungen.
Dabei arbeiten Sie eng mit erfahrenen Account Executives zusammen und tragen maßgeblich
dazu bei, neue Kund:innen erfolgreich zu entwickeln.

Ihr Profil:

Sie begeistern sich für innovative Technologien rund um IT-Security, Cloud und
Softwarelösungen.
Erste Erfahrungen im Vertrieb, Business Development, Customer Service oder im SaaS- sind von
Vorteil – viel wichtiger sind uns jedoch Ihre Motivation, Ihr Ehrgeiz und Ihre Bereitschaft, zu
lernen.
Sie bringen einen ausgeprägten Sales-Spirit mit und möchten aktiv zum Erfolg eines
internationalen Technologieunternehmens beitragen.
Sie arbeiten selbstständig, zielorientiert und bringen die nötige Hartnäckigkeit mit, um
Vertriebs-Chancen konsequent zu verfolgen.
Sie verfügen über ausgezeichnete Deutsch- und Englischkenntnisse
Sie fühlen sich in einem dynamischen, internationalen Umfeld wohl

Wir bieten:

Wir bieten ein Bruttojahreszielgehalt ab EUR 54.000,-. Neben einem großartigen Team und einem
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modernen Arbeitsumfeld profitieren Sie von hervorragenden internen Entwicklungsmöglichkeiten
und attraktiven Karriereperspektiven in einem internationalen Setting.
Wir freuen uns auf die vertrauliche Übermittlung Ihrer Unterlagen an Fiona Giselbrecht-Köck
f.koeck@pendlpiswanger.at.
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